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Kann dina produktionskostnader, salj via
producentorganisationer
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Marknaden fungerar, men odlarna opererar inte
enligt markandens signaler

 Balans mellan utbude och efterfragan soks genom
priset

10001n Kauran tuotanto, kaytto ja varastot 1000tn
* Knapphet driver upp priset och uEpmanar att producera 1400 1300
mera, 6verutbud sanker priset och den mest ineffektiva 1300 | 1200
produktionen faller bort 1200 [ 00
* Marknadsekonomin fungerar mellan konsument och 1100 -
handel och mellan handel och industri — det lanar sig inte 1000 | 500
att erbjuda nagot som inte behovs 900 - voo
* Vadret har mycket storre verksamhet till Finlands 800 1 .
spannmalsproduktion &n marknaden. 700 - co0
« Hog stdédniva gor det méjligt att uppratthalla produktion 600 - co0
med dalig 1énsamhet - kroniskt 6verutbud haller lagre 500 - 200
prisniva an i kontinenten 400 200
300 -
* Varje marknadsaktor vill kopa méjligast billigt och 200 - 200
salja mojligast dyrt 100 - 100
* Det gors varken socialpolitik eller valgorenhet pa . NN v
marknaden RO SR S R g i ¢
o oo o o v v . £V v v P ¢
e Prissattningskraft nas genom att kunna kontrollera s Totantd” s Kolonaiskysynts ——Varastot " Vient 4, VYR
mayxy knadens ba.la.ns Léhde: Luken jo VYR:n viliatassarviot. Péivitetty 20.8.2024. NP B

« Férmagan att kontrollera produktion och utbud och hitta
alternativa marknaden ger starkare position pa marknaden



Skorden som ar mindre an inhemska efterfragan ar ett

undantag

- | mycked daliga aret 2023
var endast kornskorden
lagre an inhemska bruk

 Under de senaste atta ar
har den genomsnittliga
totalskorden varit 3200 tt
och dessa har drabbats av
tre exceptionellt daliga
skordear

« Overférande lager 1.7.
motsvarar nastan 40 % av
arliga inhemska bruk

Kaikki viljat

(1 000 tn)
Tuotanto

Tuonti

Kotimaan kysynta
Vienti
Kokonaiskysynta
Varastot 1.7.
Varaston muutos

KOTIMAAN VILJATASEARVIOT
2018/19 2019/cc 2720/21 2021/22 2022/23 2023/24 2024/25

20.8.2024
2691 3936 3321 2567 348 2906 3230
68 16 11 195 62 39 5
2652 2767 2864 2813 2 614 2 650 2652
R S e
2 53 2 CRG 21413 2151 2 aan 3116 2 182
870 1224 1092 695 1155 935 987
~206 354 31 307 52
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Leipavehnadn hintanoteeraus Naantalissa ja NYSE Euronextissa (Matif)

seka BASIS

pris kunde vara 80 e/t

Det var mojligt till mars 2024 att fixa skorden
____]pa exceptionellt hogt niva jamfort med hosten
futurpris. Prisskillnaden till hostens kontant

M
P |

Naantali 238 €/t 5.2.-24
Euronext 211 €/t 7.2.-24

~\_|

Priset ska alltid skyddas pa lonsamt niva! |

= eipdvehna FR - Matif

Leipdavehna FI - Naantali

—BASIS, hintojen vélinen erofus (letmaa]
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2020

Lihde: Luke ja IGC, paivitetty 26.9.2024

1 2345 67 39101]12’123 456 7 89101112
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2345 67 89101]_1.2’1
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23 456 7 8 9101112
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Bonden som marknadsaktor

1. Rakna egna produktionskostnader

* Vad ar lagsta pris raknad med verkliga kostnader och
realiserad genomskord under de senaste fem ar som
lénar sig?

2. Gor odlingsplan pa basen av marknadslaget

3. Binda priset om det ar mojligt pa lonsamt niva
* Om inte, sa nagot annat eller so inte alls
*  Om du danda sar utan att binda priset, kom ihag att du
slar vad mot marknaden med hela skord
4. Gora marknadssamarbete med andra odlare

*  Producentorganisationer har konkurrensrattsligt
undantag att komma overens om priser och utbud

Marknadskraft 6kar i relation till hur mycket spannmal
producentorganisation har att sdlja och marknadsféra

Mojlighet att balansera marknaden genom export

5. Om du inte gor nagot av ovanstaende, gor
datminstone ett avtal
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- Producentorganisation i ett notskal:

Grundat av producenter egen initiativ
Minst 5 medlemmar eller 500 000 € omsattning
Gemensamt oversrenskomna regler

Samarbete inom minst ett omrade (t.ex distribution, logistik,
marknadsforing, lagring, etc.)

Gemensamma mal (centraliserad utbud, kostnadsoptimering,
prisstabilitet, export etc.)

Kan omfatta flera produkter

En producent far vara medlem i endast en
producentorganisation for samma produkt

SLC
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Market power of farmers

« Many small farmers individually face

' o
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few consolidated downstream operators
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Precisionsverktyg for marknadspaverkan

Tillsammans far ni mojlighet
att gora skillnad:

Pa marknaden
Produktionsplaneringen,
. Avtalsforhandlingarna,
Leveransvillkorna,
Marknadsforing m.m.

OO
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Producentorganisation som marknadsaktor

* Onskan att forbéattra
marknadspositionen

* FOrmaga att samarbeta

* Produktionskunnande och
kapacitet

* FOormaga att tolerera risk

* Mojlighet att satsa tid och/eller
pengar

¥ s

Producentorganisation

Forhandlar kontrakt
Organiserar affarer
Organiserar transport
Haller koll pa lager
Overvakar marknaden
Kommunicerar med
medlemmar

Utnyttjar medlemmarnas
natverk och kompetens

Marknadsaktorer
- Handeln

- Industri
- Export

Produktion av flera
jordbrukare for ett enda
avtal

Sakerhet

Riskhantering av pris och
kvalitet

Ombalansering av
marknaden
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,9 % Modjligheten att paverka marknaden

« Stora mangden ger marknadsandel och -kraft som ingen enskilda
gard kan uppna

» Sma- och medelstora industrin har inte ofta resurs for
kontraktsodling med enskilda odlare

* Mojligheten till stadiga leveranser aret runt

 Tillrackligt stort produktion i specialprodukter for att uppna

starkare prissattningsformaga — malt, glutenfri havre, utsade, oljevaxter,
rotfrukter, potatis etc

« Bygga export och kompetens som det kraver

» Branschorganisation tillsammans med flera
producentorganisationer

» SLC
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* Engagemang nodvandigt

« Utan spannmal ar det omaojligt att handla med spannmail -
producenternas engagemang i organisationen ar nodvandigt

« Varje medlem ska komma in medveten om
producentorganisationens mal och motiverad att gora sitt andel

 Som medlem maste man forsta att verksamheten kraver
uthallighet och talamod tills varaktiga och effektiva
partnerskap har etablerats med bade kopare och sina egna
kollegor

 Engagemang maste skrivas i producentorganisationens regler
med eftertryck och tillrackligt markbara straff om fortroendet
bryts

» SLC

MTK
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Stod for bildande av en producentorganisation

* Pengar for forberedelser att grunda en PO - stod 5000 €

 Start finansiering

e Stod kan beuviljas till exempel for utveckling av
produktionssamarbete, utveckling av marknadsforings- och

forsaljningssamarbete (> inte for kostnaderna for féretagens normala
verksamhet eller for produktutveckling av ett enskilt foretag eller tillvaxt av
den befintliga vardekedjan)

» Stod far beviljas for mellan 50 % och 100 % av de
stodberattigande kostnaderna

» Stod far beviljas for 10 % av omsattningen, dock hogst 100000
euro per ar.

e Subventionen beviljas for 5 ar och minskar arligen

SLC

MTK



Lankar:
https://slc.fi/om-slc/projekt/tuotto

https://www.ruokavirasto.fi/sv/foret
ag/guider/guide-for-
procentorganisation

https://mmm.fi/sv/producentorgani
sationer

www.ruokavirasto.fi/sv/stod/livsme
del/producent--och-
branschorganisationer/

—



https://slc.fi/om-slc/projekt/tuotto
https://www.ruokavirasto.fi/sv/foretag/guider/guide-for-procentorganisation
https://www.ruokavirasto.fi/sv/foretag/guider/guide-for-procentorganisation
https://www.ruokavirasto.fi/sv/foretag/guider/guide-for-procentorganisation
https://mmm.fi/sv/producentorganisationer
https://mmm.fi/sv/producentorganisationer
http://www.ruokavirasto.fi/sv/stod/livsmedel/producent--och-branschorganisationer/
http://www.ruokavirasto.fi/sv/stod/livsmedel/producent--och-branschorganisationer/
http://www.ruokavirasto.fi/sv/stod/livsmedel/producent--och-branschorganisationer/

Kontaktinformation:

* Projektledare Taru Antikainen
Tel. 0505709035 E-post: taru.antikainen@mtk.fi

* Projektledare TUOVI 1.1.2025- Vikke Schildt
Tel. 0504653175 E-post Vikke.schildt@mtk.fi

* Landbruksexpert Timo Jaakkola
Tel. 0400732145 E-post timo@lanterra.fi
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