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UTMANINGAR | DEN KONVENTIONELLA
MATKEDJAN

o Bogrenmarkte
De sterke concentratie in de S

voedselketen geeft inkoop-
Rantoren van Supermarten
veel macht

Levensmiddelen-
fabrikanten = Leveranciers §\
\

Boeren en
tuinders

e i el KETEN S

formules
Zorgvuldig produceren vraagt om nieuwe van nieuwe verdienmodellen en afzetkanalen is
verdienmodellen. Produceren met aandacht voor daarom een voorwaarde om de meerkosten van
dierenwelzijn, natuur en landschap sluit aan bij het z0rgvuldig produceren te kunnen vermarkten en in het
beeld dat de samenleving van een duurzame productaanbod een omslag te kunnen maken van ;
voedselproductie heeft, maar eidt vaak tot een hogere prijs’ naar ‘kwaliteit’. Deze omslag vraagt om nieuwe inkomen aan voedsel
kostprijs. Ondanks het maatschappelijke draagvlak vormen van ketenorganisatie, bijvoorbeeld in de vorm
voor zorgvuldig produceren is het lastig om die hogere  van directe levering van boeren en tuinders aan
kostprijs via de markt terug te verdienen. Het creéren  consumenten.

Consumenten besteden
10 tot 15% van hun

Consumenten

-Svag
forhandlingsposition
-Kortsiktighet
-Andelen av
konsumentpriset blir
liten

-Ingen beroring med
konsument-
granssnittet
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KAN EN KORTARE VARDEKEDJA OPPNA NYA
MOJLIGHETER?

-Gardsforsaljing
-”Farmers market”
-REKO
-CSA
* Fran 1986 (USA)
e 13000 CSA gardar i USA
e Kontraktbaserat, lokal produktion
veckoleveranser, partnerskap
* konsumentdriven/odlardriven/mul
ti CSA
-Foodhub (B2C, F2R)
e 400 foodhubar i USA
i "2+ Samarbete mellan odlare gallande
FRESH TO YOUR TABLE LOCAL AND ORGANIC insamling, marknadsforing och

THROUGHOUT THE MID-ATLANTIC FOOD CO-0OPS, CHAIN STORES. VARIETIES, RARE AND UNUSUAL PLANTS, ORGANIC AND PASTURED POULTRY . . .
REGION. CUSTOM WORKPLACE AND ETHNIC AND COMMON VEGGIES NON-GMO GRAINS. I S r I u I O n
WELLNESS MINDED CSA PROGRAMS. SCHOOLS/HOSPITALS
HOSPITALS, COLLEGE CAMPUSES, FRUIT EGGS
v

RESTAURANTS HEALTH CENTERS, DAYCARE CENTERS, EIRLOOM, TREE FRULTS, MELONS, PASTURE-BASED CHICKENS, DARK YELLOW
FARM-TO-TABLE, FINE DINING, STRAWBERRIES, RASPBERRIES, YOLKS, CHICKENS ARE NOT DEBEAKED AND
T (CKBERRIES, FORAGE F TS

BISTROS, VEGETARIAN AND ANIMAL. KIWIBERRIES, BLA , E FREELY FOR INSEC
PROTEIN BASED. BLUEBERRIES, ORGANIC AND
IPM METHODS. DAIRY
GRASS FED COWS, ORGANIC AND HORMONE
FREE. FRESH, NUTRIENT DENSE
.
. . .




APPELTRADGARDEN PA RABACK

e Tradgarden befinner sig i Mankby ca 25 km fran Helsingfors absoluta
centrum.

* 0,8 ha, 1100 appeltrad, 4 sorter (Early Geneva, Nanna, Amorosa ja
Rubinola).

* Anlaggning 2013

 Modern tatplantering (radmellanrum 5 m, avstand mellan trad 1 m,
hojd 3,20 m). Odlingstekniken paminner om vinodlingsteknik.
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HUR FUNGERAR DET?

1 ars kontrakt till fastpris-fortur att forlanga kontrakt

* Forsaljning 1.9.-, stravan att avsluta till julen

e Odlingskarta i borjan pa aret

» Oppna dagar till andelsigarna i samband med blommningen

e Skordekartlaggning till agarna-plockning slutet av augusti-borjan av
oktober. Varje sort har en plockningsdag (4 plockningsdagar)-
plockningsdagarnan effektivt organiserade; sjalvplock eller fardigt

plockat (1+2d avhamtning)
 Riktad forsaljning till nuvarande agare -1.11. Efter det om det finns

lediga Oppet for nya agare SLC




2014
54 andelar
20 trad

0,7 kg/trad (10%) 1,75 kg/trad (25%) 3,5 kg/trad (50 %) 5,6 kg/trad (80%)

n. 15 kg
40 e/andel

2015 2016 2017

8 2

n. 15 kg n. 15 kg n. 11 kg

40 e/andel 40 e/andel 35 e/andel

-Skordepotential 15 kg/trad

2018

n. 500 andelar

2

7 kg/trad (100%)

n. 15 kg
?

SLC



"AFFARSSYSTEM”

* Wordpress blog och hemsida, www.rabackgard.fi

* Facebook, Raback gard
* Holvi natbank, inga fasta kostnader, 3 % av forsaljningens varde
* E-post, nyhetsbrev och inbjudningar till plockning

SLC


http://www.rabackgard.fi/

KONTRAKTSVILLKOR

e Malsattning: Klara spelregler
* Odlarens ansvar

* Kundens ansvar

* Definition av skorderisk

SLC



UTMANINGAR

e Odlingsrisker (vattensorkar, frukttradskrafta etc)
e Jamn skord fran ar till ar, skordevariationerna mellan aren

* Kundlojalitet (“churn rate”) -fértroende-6ppenhet- aktiv informering ,
speciellt om det uppstar problem

» Utvecklandet av tillaggservice for kunderna (nu: honung)

 Latthet och enkelhet bade for kunden och odlaren-helhetskonceptet
NENCREE

* VViktigt att observera: Marknadsforing kostar speciellt i borjan

SLC



ERFARENHETER

* Fin vaxelverkan med kunderna sporrar, kanns bra att veta till vem man
producerar

 Effektiv modell(inspiration: IKEA)
* Minimering av forpackningsmaterial (tralador)
 Minimerad hantering (ingen sortering, plockas direkt i egen lada)
* 50 % plockar sjalv

SLC



TACK TILL SAMARBETSPARTER-UTAN ER SKULLE
DET INTE HA LYCKATS!

e Susann Rannari ,MASVA-projektet, nu: verksamhetsledare pa
Luomuliitto (affarsplanering)

* Olli Repo, Art Director, Herttoniemen ruokaosuuskunta, nu:
foodhubmanager, Nylands mat (grafisk planering och affarssystem)

* Fredrik Bjorklund, tradgardsradgivare (planering av anlaggning)

* Markus Engman och tradgardsstuderanden 2012-13, Axxell (Overby,
Esbo) (anlaggningsarbeten)

 Schetelig (material), Awika Advice , Holland (radgivning), Carolus
Trees ,Belgien (appelplantor), gravmaskinsforare (anléggningsarbegilc






