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Varfor satsning pa export?

En 6kad export och efterfragan av spannmal behdvs
— for att forbattra spannmalsbalansen, 25-30 % av spannmalsproduktionen borde exporteras
— starka odlarna stallning pa marknaden
— skapa mervarde, fran bulkvara till specialprodukt pa exportmarknaden

+ Exporten motverkar éverutbud pa den inhemska marknaden och forstérker pa sikt de inhemska priset i forhallande
till europeiska och varldsmarknadspriser

Export i odlarnas egen regi
— Battre pris, 6kad konkurrens

— Direkta kontakter mellan producenter och slutanvandare gor det mera motiverande att
producera och att forsta vilka krav som kunderna stéller pa ravaran

Speciellt inom vissa regioner som ligger inom ca 150 km fran hamnar med exportmojligheter
for spannmal (Kymmenedalen, Tavastland, Nyland, Aboland/Egentliga Finland, Satakunta

och Osterbotten) kan det I6na sig for producenterna att specialisera sig pa grédor och
kvaliteter som har en efterfragan pa exportmarknaden

Dessa omraden ar i en nyckelstallning nar det galler mojligheterna att séka nya marknader

utanfor landets granser och en dkad efterfragan av finlandskt spannmal som gynnar alla
Odlaragda organisationerna/aktorerna/foretagen anser att en exportorganisation behovs!

Okade exportintakter ar viktiga for Finlands valstand



Producentorganisationens roll

Krav fran faltet att producentorganisationen bor satsa
mer pa marknaden (marknadsintressebevakning och
marknadsforing)

Producentorganisationerna och odlarna sjalva bor
delta | exportsatsningar, vart eget ansvar!

Jamfor danska systemet: producentorganisationens
strategi att vara med | exporten. Deltar | politiska
traffar med potentiella exportlander, oppnar dorrar och
for samman lampliga foretag och produkter

Starker odlaragda aktorers stallning och ibruktagandet
av nya redskap som man varit med om att utveckla
(t.ex. Viljatori / Spannmalstorget)



LANTBRUK 9 JANUARI 30

Svensk mastare i klattring ska lyfta svensk havre

LRF Véaxtodlings kampanjfilm med Sveriges béasta klattrare, Matilda Séderlund, ska sprida halsoférdelarna med havre till fler konsumenter.

I dag lanseras den forsta reklamfilmen for havre dar en personlig tranare pratar med Matilda S6derlund om
att havre bland annat ar mattande, proteinrikt och prisvart.




Malsattningar

Utarbeta klara strategier och verksamhetsmodell for
att skapa forutsattningar for en mera systematisk
och langsiktig spannmalsexport

Framja odlarstyrd export
Forbattra odlarnas stallning i spannmalskedjan

Forbattra odlarnas marknadskunnande och
riskhantering

Produktionen bor battre motsvara efterfragan pa
exportmarknaden






Malgrupp

Pilotomrade:

Nyland, Egentliga Finland/Aboland,
Osterbotten, Kaakkois-Suomi, Hame,
Satakunta

Konventionella och ekologiska
spannmalsodlare, samt oljevaxt- och
proteingrodsodlare (inom pilotomradet)

Odlaragda organisationer/aktorer

Av export intresserade livsmedelsforadlare
och ovriga aktorer



Atgarder for spannmalsexport |

odlarnas egen reg|
* Arbetspaket

1. Kartlagga exportefterfragan, dar man utreder verklig
exportefterfragan for olika spannmalsslag (mangd, kvalitet,
leveranspartier och -tidtabeller). Soker exportkunder med vilka
odlarstyrda aktérer kan bilda kompanjonskap och ordnar tillfallen for
potentiella exportkunder.

2. Utreda Ionsamma exportkanaler och exportlogistik
(exportlogistikkedjor for olika omraden).

3. Utreda fungerande verksamhetsmodeller i andra EU-ldnder
(Danmark, England, Frankrike, Estland) och benchmérkning av
utldndska och inhemska verksamhetsmodeller. (100 %
egenfinansiering)

4. Pilot fér verksamhetsmodell och testning pa pilotomradet. (100 %
egenfinansiering)

5. Ordna export-workshoppar och traffar med spannmalsexportorer
for odlarna + Best Practice Road Show. Sporra odlarna att
forbinda sig till exportproduktion.

6. Planering av marknadsforing och kommunikation samt
forverkligande. Ledning och administration av projektet.



Ovriga atgarder

Forbattra informationsgangen och samarbetet mellan
odlarna och odlaragda organisationer/aktorer samt
livsmedelsforadlare

Tillvarata digitaliseringens mojligheter inom
spannmalsexporten

Ta fram ett konkret forslag for verksamhetsmodellens
finansiering, organisering och bredare ibruktagande

Fa till stand lonsamma exportaffarer och mervarde
genom exportsamarbetsmodellen

Utreds mojligheter for gemensam lagring och

gemensamma torkningsanlaggningar

— Gemensamma lagerutrymmen bor reserveras i god tid pa varen (april) for att
skapa exportberedskap



Ovriga atgarder...

» Faktablad om de inhemska spannmalslagens kvaliteter
uppgors pa olika sprak i exportbeframjande syfte

» Stoder och beframjar grundandet och utvecklandet av
spannmalsanskaffningsforetag i odlarnas egen regi

» Qdlare/odlargrupper som ar intresserade av att
specialisera sig pa export erbjuds mojligheter att skapa
nya kundkontakter i exportlanderna
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Katto-organisaatio Finnish Oats

* Suomen kauran viennin edistédminen
» Kontaktit, markkinatutkimus, uudet avaukset

+ Vientilogistiikan hallinta

* Paikallisten viljelijGrenkaiden koordinointi
+ Sopimustuotannon kautta laatu ja volyymit

* Suomen kauran brandays
* Laatustandardien luominen

Pitkaaikaisena tavoitteena vertikaalinen integraatio, ketjun hallinta:
Lisaarvokauran viennista kauran lisaarvotuotteiden vientiin



Budget och administration

Ansokt om 315 000 € fordelat pa tva ar (2018-2019)
80 % fran JSM och 20 % egenfinansieringsandel (MTK, SLC)

Mavi beviljat 94 600 € + min 20 % egenfinansiering

1 deltidsanstalld i projektet: projektchef 50 % arbetsinsats
(Jukka Peltola)

+ arbetsinsats av MTK:s och SLC:s sakkunniga

+ arbetsinsats /koptjanster (bl.a. planering av odlartillfallen
och marknadsforing: Mickel Nystrom och Olli Repo)

Projektadministrator: SLC



: Planering och uppfoljning

Projektgrupp

« Jukka Peltola

* Mickel Nystrom
 Max Schulman
 Johan Aberg
 Rikard Korkman

« Bjarne Westerlund
* Fredrik Grannas

Styrgrupp (forslag)

* A-Spannmal

« Vilja Tavastia

* Polar Oats

« SGC

* Nylandska spannmalskompaniet
- VYR

* ProAgria

« PTT

 Bengt Nyman

- Esa Simila



VIESTINTASUUNNITELMA

Aikataulu:

1/2018 Kaynnistystilaisuudet: Greppa Marknaden, MTK, SLC. Vientitoimijoiden
informointi sdhkopostilla.

2/2018 Perustamme hankkeelle Facebook-sivun, tiedotteet muille
yhteistyokumppaneille (VYR, neuvontajarjestot).

3/2018 Tiedotustilaisuus 1: Kerromme vientitoimijoille hankkeesta ja
suunnitelmista. Julkaisemme tilaisuudessa videon viljanviennista, joka samalla
FGE:n konseptikuvaus. Esittelemme muutaman Case esimerkin ulkomailta.

3/2018 Teemme toimijoille kartoituksen kiinnostavista vientimarkkinoista ja
vientikanavaista. Fb-mainonta.

4/2018 Lehdistokutsu vientityopajoihin. Kutsu lahetaan myos sidosryhmalaisille erikseen

4/2018 Vientityopaja 1: Ensimmaiset vientityopajat pilottialueilla, joissa mukana
viljanviejat ja pilottialueen viljelijat. Julkaisemme kartoituksen ja
vientilogistiikkaselvityksen tulokset, jotka jaamme myos omissa kanavissamme.
Tarkoituksena antaa hankkeelle tehtavaksianto vientimarkkinakartoitukseen.

5/2018 Vientitydpajaan osallistuvien palautekyselyn tulosten julkaisu. Julkaistaan

tyopajan materiaaleja. Teemme tiedotteen VYR:lle.

5-7/2018 Vientikartoitus kaynnissa. Fb-mainonta hankkeesta ja kohdemarkkinoista.



FGE for odlaren!

Samarbete, natverk, allianser

Underlatta tilltrade till
exportmarknaden

Marknadsinformation, mervarde
Exportkanaler
Battre pris



FRAGOR?

SLC

Hbondenbehovs



